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TikTok Marketing 2025
Smarter Ads, Better Targeting, and Higher Engagement

Taking digital to new heights



Oana Vasilică
Team Leader Performance Marketing & Social Media

oana.vasilica@canopy.ro

www.facebook.com/oana.roxanaaaa

www.instagram.com/oanaroxanaa/

www.linkedin.com/in/oana-roxana-vasilica

O parte dintre brandurile cu care mă mândresc

Strateg cu 8+ ani de experiență în strategii PPC, campanii digitale și growth prin conținut.

Background umanist: am absolvit Facultatea de Litere (UNIBUC) și un master în PR & 
Comunicare, dar am ales să spun povești prin date și performanță. Sunt Google Ads 
Certified, Digital Champion & YouTube Champion, și colaborez constant cu branduri pentru 
a construi campanii care convertesc, nu doar atrag like-uri.

Ca trainer, am predat marketing digital la BISM, ASE, Google Atelierul Digital și DallesGo, iar 
în podcastul „Marketing [de] la înălțime cu Canopy” discut idei care urcă brandurile în top.

Cred într-un mix sănătos între strategie, execuție rapidă și învățare continuă din date.

mailto:oana.vasilica@canopy.ro
https://www.facebook.com/oana.roxanaaaa
https://www.instagram.com/oanaroxanaa/
https://www.linkedin.com/in/oana-roxana-vasilic%C4%83-97b472164/


De ce Canopy?

Una dintre cele mai mari echipe de 
specialisti în performance marketing
40+ experți, 2 pisici, 1 robot 

+90 MIL € 
bugete PPC gestionate

Top 3 agenții de performance 
marketing din România 
pe baza bugetelor PPC gestionate

TikTok Marketing Partner

LinkedIn Marketing Partner

Google Premier Partner 

Meta Marketing Partner



Skill-urile noastre

Social Media Web Development

Graphic Design Video ProductionDigital Analytics

Performance 
Marketing



O parte dintre clienții pe care i-am dus în top



Agenda

De ce TikTok 
rămâne platforma 

cu cel mai mare 
potențial în 2025?

Ce formate de 
ad-uri

performează cel 
mai bine?

Cum obținem 
rezultate rapide 

cu un buget 
optimizat?

Cum folosim 
datele eficient

pentru a ajunge 
la publicul 

țintă?



De ce TikTok rămâne platforma cu 
cel mai mare potențial în 2025?



dintre utilizatori cred că TikTok 
este o platformă care îi ajută 
să obțină idei despre 
produse și branduri la care 
nu s-au gândit până acum.

dintre utilizatori își amintesc că 
au văzut conținut de marcă pe 
platformă ultima dată când au 
folosit-o.

dintre utilizatori sunt de acord 
că, odată ce au văzut un 
produs pe TikTok, îl observă 
mai des în magazine.

dintre utilizatori tind să acționeze
după văd conținut de marcă pe 
platformă.

dintre achizițiile care au avut loc 
după ce utilizatorii au văzut ceva 
pe TikTok au fost fie achiziții 
neplanificate, fie achiziții 
impulsive.

dintre utilizatori cred că TikTok 
este un loc grozav pentru a 
descoperi noi produse/mărci.



dintre utilizatori se simt 
mai aproape de 

brandurile active pe 
platformele de social 

media pe care le 
folosesc.

dintre utilizatori susțin că 
TikTok i-a inspirat să 
facă achiziții, chiar și 

atunci când nu au 
intenționat să facă acest 

lucru.

dintre utilizatori au 
achiziționat un produs 
după ce l-au văzut pe 

TikTok.



Dacă înainte consumatorii căutau 
intenționat informații despre branduri, 
acum TikTok a inversat procesul. 



Brandurile îi găsesc pe ei.



Dacă știi cum să te poziționezi, în 
formatul potrivit, utilizatorii te țin minte, 
reacționează și îți caută serviciul, chiar 
dacă nu aveau planul acesta când au 
intrat pe aplicație.



Ce formate de ad-uri performează 
cel mai bine?



CE NU PARE RECLAMĂ
aduce

PERFORMANȚĂ



Nu câștigă cel cu cel mai mare 
buget, ci cel care înțelege cum 
se comportă oamenii pe 
platformă. Anunțurile care 
funcționează nu întrerup, se 
integrează.



● In-Feed Ads: Seamănă cu conținutul organic, dar pot include CTA-

uri clare și linkuri. Ideale pentru trafic, lead-uri sau descărcări.

● Spark Ads: Cele mai eficiente pentru engagement și conversii. 

Promovezi un clip deja postat (al tău sau al unui creator).

● Top View Ads: Maximizare de awareness. Full-screen, high impact. 

Bune pentru lansări sau campanii de imagine.

● Interactive Add-Ons: Poll-uri, quiz-uri, swipe cards. Aduc un plus de 

interactivitate și retenție.

● Branded Effects & Hashtag Challenges: Ideale pentru campanii 

virale cu participare activă din partea comunității.

Top
Formate



Top TikTok Ads | Vânzări

Shop 
Ads

Reclame care afișează 
catalogul de produse și 
care apar în mod nativ în 
feed-ul For You.

Maximizează vânzările prin 
facilitarea accesului 
utilizatorului direct la 
produsele din site.

Video 
Shopping 
Ads
Valorificarea impactului pe 
care conținutul video îl are 
prin prezentarea unor
recomandări personalizate
de produse și a unor oferte
exclusive.

*Colaborările cu creatori de 
conținut și influenceri aduc un 
plus de reach și un boost la nivel
de vânzări.



Top TikTok Ads | Generare Lead-uri

Native 
Lead 
Generation
Captarea de potențiali 
clienți prin intermediul 
Instant Form-urilor native 
din aplicație.

Website 
Lead 
Generation
Direcționarea utilizatorilor 
către formularele de 
contact din site prin 
intermediul cărora pot 
deveni potențiali clienți.



Top TikTok Ads | Promovarea Aplicației

Smart+

Campanii bazate pe 
machine learning și 
inteligență artificială 
care să atragă în 
pipeline utilizatori 
predispuși să instaleze 
aplicația.

App 
retargeting

Remarketarea utilizatorilor 
pentru a îi menține 
engaged dupa ce aceștia 
și-au instalat aplicația, 
maximizând client lifetime 
value.



Spark 
Ads
Impact Extins
prin combinarea vizibilității anunțurilor plătite 
cu autenticitatea conținutului organic.



Platforma oficială care oferă date în 
timp real, inspirație creativă și 

instrumente AI pentru a crea, analiza 
și optimiza conținut și reclame 

eficiente pe TikTok.

Cum decizi ce 
formate sunt mai 
potrivite pentru 
brandul tău?



Ce poți face în Creative Center

01
Keyword Insights

Vezi ce caută oamenii, ce cuvinte generează cele 
bune rezultate. Ideal pentru titluri de clipuri, descrieri, 
texte de ad-uri.

02
Top Hashtags & Songs (pe regiune)

Află ce e trending în România – adaptezi conținutul în 
funcție de vibe-ul din platformă.

03
Ad Library (Top Ads)

Inspirație reală din campanii care au performat: vezi 
formate, hook-uri, durată, CTA-uri.

04
AI Tools: Script Generator & Symphony

Generezi scripturi video și concepte creative 
automat. Perfect pentru brainstorming rapid când ai 
deadline sau pană de idei.









Cum folosim datele eficient pentru 
a ajunge la publicul țintă?



Keyword Insights Tool

îți arată ce cuvinte și expresii sunt folosite cel mai mult în ad-urile 
TikTok, ajutându-te să identifici rapid termeni relevanți pentru 
headline-uri, descrieri și scripturi care convertesc.

TOOLS
Interactive Add-On Tool

îți permite să adaugi elemente interactive în reclamele tale în 
funcție de trenduri, cum ar fi poll-uri, quiz-uri, emoji sliders sau 
countdown-uri, pentru a capta atenția, crește engagementul și 
încuraja reacțiile directe din partea utilizatorilor, într-un mod nativ 
și distractiv.

Script Generator Tool & Symphony Assistant

Instrumente AI care îți generează automat scenarii video 
personalizate pentru reclame, pe baza industriei, obiectivului 
campaniei și mesajului brandului tău. Practic, îți oferă o structură 
completă de clip TikTok (hook + conținut + call-to-action), gata 
de filmat, fără să pornești de la zero.

1.

2.

3.



Keyword Insights Tool 



Interactive Add-On 
Tool



Script Generator | Script 1



Script Generator | Script 2



Script Generator | Script 3



Symphony Assistant



NEW | Smart+

Campanie bazată pe inteligență 
artificială, disponibilă cu orice 
obiectiv.

Automatizări:

● Direcționare către audiența target
● Proces de creație a ad-urilor
● Optimizare în funcție de date



BENEFICII

Optimizare pentru 
performanță

Rezultate mai bune 

cu ajutorul 

machine learning 
și predictive AI

01
Set-up mai rapid

Alocarea timpului 

câștigat în urma 

simplificării 

procesului de 

implementare și 
analiză pe alte 

aspecte strategice.

02
Creative Made easy

Reducerea ad 

fatigue-ului prin 

automatizarea 

modului în care ad-

urile se afișează 
către fiecare 

utilizator.

03



Provocare Soluție Rezultate

Eficientizarea bugetului pe piața din 
România, cu obiectiv de creștere a 
vânzărilor.

Extinderea brandului la nivel 
european, cu alocări bugetare 
optimizate.

Am testat două strategii PPC în TikTok 
Ads:

- O campanie clasică de 
conversii cu audiențe definite 
manual.

- O campanie Smart+ care 
folosește AI pentru a 
automatiza livrarea pe baza 
obiectivului de vânzări.

După doar 2 săptămâni:

Campania Smart+ a generat un 
cost per click cu 65% mai mic și o 
rata de click cu 28% mai mare.

Campania Smart+ a livrat 
conversii la un cost similar, cu -
1.5% mai mic, dar cu un consum 
cu 86% mai mic. 

A demonstrat o eficiență 
bugetară de 6x mai mare în 
comparație cu campania 
standard.



Cum obținem rezultate rapide cu 
un buget optimizat?



BUGETE MICI, IMPACT MARE

STRATEGIE CHEIE

FOLOSEȘTE SMART+

Campanie ideală pentru bugete mici. 

AI-ul optimizează fără setări manuale 
complexe.

Optimizează pentru obiectiv clar, nu 
pentru vizibilitate generală. Fiecare 

campanie trebuie să aibă un „next step” 
clar: click, înscriere, vizită pe site etc.

Nu începe cu scaling. Începe cu 

learning. Rulează 2-3 variante creative 
în paralel cu buget minim pentru a 

vedea ce funcționează.

OBIECTIV CLARBUGET MINIM DE TEST

Framework de testare, validare și scalare



BUGETE MICI, IMPACT MARE
Framework rapid de testare, validare și scalare

20% buget – A/B test pe creative creative (minimum 3 variante)  

50% buget – Best performing ad (după 3-5 zile de test)  

30% buget – Campanie evergreen cu volum constant

Pe TikTok, execuția rapidă și adaptarea bat complexitatea.



Funnel Strategy
pentru bugete medii & mari



Obiectiv: Captarea atenției unor audiențe largi
Buget: 25-30% din total

Campanii cu obiectiv Video Views sau Reach
Creativ cu hook puternic în 3 secunde

Spark Ads cu conținut organic deja postat

Funnel Strategy | Awareness



Obiectiv: Captarea atenției unor audiențe largi
Buget: 25-30% din total

Obiectiv: Trimiterea spre pagini de produs/serviciu sau lead form
Buget: 40-50% din total

Campanii cu obiectiv Video Views sau Reach
Creativ cu hook puternic în 3 secunde

Spark Ads cu conținut organic deja postat

Campanii cu obiectiv Trafic
2-3 creative diferite cu CTA clar

Landing page clar, focusat pe acțiune

Funnel Strategy | Awareness



Obiectiv: Captarea atenției unor audiențe largi
Buget: 25-30% din total

Obiectiv: Trimiterea spre pagini de produs/serviciu sau lead form
Buget: 40-50% din total

Obiectiv: Vanzari / Lead-uri
Buget: 20-30% din total

Campanii cu obiectiv Video Views sau Reach
Creativ cu hook puternic în 3 secunde

Spark Ads cu conținut organic deja postat

Campanii cu obiectiv Traffic
2-3 creative diferite cu CTA clar

Landing page clar, focusat pe acțiune

Campanii cu obiectiv Conversions / Leads
Pixel activ pe site + evenimente setate (ex: „Lead” sau Purchase”)

Retargeting pe cei care au interacționat cu clipurile din primele 2 campanii

Funnel Strategy | Awareness



TikTok e despre marketing 
inteligent, nu doar video viral.



Adaptează-te la platformă, 
folosește datele și gândește nativ. 

P.S. Rezultatele vin mai repede decât crezi.



KEY
POINTS

Conținutul nativ ”bate” conținutul complex
Reclamele care „nu par reclame” au cel mai mare impact.

Smart+ ajută la performanță automată, fără targeting complicat
Lansezi rapid, AI-ul optimizează pentru rezultate.

Datele din Creative Center sunt aur
Keywords, trenduri, scripturi, totul bazat pe ce funcționează acum.

Bugetele mici pot livra rezultate mari
Dacă testezi, înveți și scalezi ce funcționează, nu ce crezi că ar trebui să meargă.



NEXT 
FOR YOU

Lansează un test mic în următoarele 7 zile:

● Un Spark Ad cu conținut deja postat
● Fără targeting complicat, testează Smart+
● Inspiră-te din Creative Center pentru text, trend și hook

după acest masterclass



Q&A
www.canopy.ro
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Mulțumesc!

Taking digital to new heights
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